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arreiros &     arreirosB B

ATTITUDE: What prompted Barreiros & Barreiros to reopen a 
showroom in the Algarve?
BARREIROS & BARREIROS: When Barreiros & Barreiros closed its Algarve 
showroom in 2009 due to the economic crisis we were experiencing 
at the time, maintaining our ambition to reopen a commercial 
space in the region remained a priority. Over the years, I chose 
to consolidate the southern market by strengthening sustainable 
commercial relationships and promoting brands in interior design 
projects. However, since 2015, the market has shown a consistent 
growth trend and, in 2024, I decided to invest in a new showroom – 
distinctive, conceptual and in line with developments in the sector 
and in the expectations of our clientele.

A.	� Who was behind the interior design of this new showroom?
B.B.	 ��When I decided to open a new showroom, the challenge was 

clear: to create a commercial space that breathed the essence 
of the Algarve and was inspired by the most authentic elements 
of the region. The new unit reinforces Barreiros & Barreiros' 
commitment to being increasingly closer to professionals who 
value design, quality and authenticity. Designed by Kroft (IG 
@kroft.official), the showroom was conceived in a unique way, 
with a creative approach that encompasses every detail, from 
the decoration to the layout and the choice of materials.

	� With an organic and harmonious decorative language, perfectly 
integrated into the space, it provides a natural fluidity between 
the elements. The refined selection of fabrics, wallpapers and 
decorative accessories offers complete and contemporary 
solutions for residential and commercial interior design projects.

ATTITUDE: O que leva a Barreiros & Barreiros a voltar a ter um 
showroom no Algarve?
BARREIROS & BARREIROS: Quando a Barreiros & Barreiros encer-
rou o showroom do Algarve, em 2009, devido à crise económi-
ca que então atravessávamos, manter a ambição de voltar a 
ter um espaço comercial na região foi sempre uma priorida-
de. Ao longo dos anos, optei por consolidar o mercado do Sul 
através do fortalecimento de relações comerciais sustentáveis e 
da promoção das marcas em projectos de design de interiores. 
Desde 2015, o mercado evidenciou uma tendência consistente 
de crescimento e, em 2024, decidi investir num novo showroom 
– distinto, conceptual e alinhado com a evolução do sector e das 
expectativas dos nossos clientes.
 
A.	� Quem esteve por trás do projecto de interiores deste 

novo showroom?
B.B.	� Quando decidi abrir um novo showroom, o desafio foi 

claro: criar um espaço comercial que respirasse as raízes 
algarvias e inspirado nos elementos mais autênticos da 
região. A nova unidade reforça o compromisso da Barreiros 
& Barreiros em estar cada vez mais próxima dos profis-
sionais que valorizam design, qualidade e autenticidade. 
Assinado pela Kroft (IG @kroft.official), o showroom foi 
pensado de forma única, com uma abordagem criativa 
que envolve cada detalhe, desde a decoração, ao layout 
e à escolha dos materiais.

	� Com uma linguagem decorativa orgânica e harmoniosa, 
integrada perfeitamente no espaço, proporciona uma 
fluidez natural entre os elementos. A selecção refinada de 
tecidos, papéis de parede e acessórios decorativos ofere-
ce soluções completas e contemporâneas para projectos 
de interiores residenciais e comerciais.
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A aposta no Algarve torna a ser uma 
realidade / Focusing on the Algarve has 
become a reality once again
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A.:	� O que diferencia os clientes do Algarve dos clientes de 
Lisboa e do Porto? Têm muitos profissionais estrangei-
ros como clientes?

B.B.	� O Algarve respira alma, cor e uma enorme diversidade de 
clientes. É uma região que, cada vez mais, atrai gabinetes 
de arquitectura e design de interiores estrangeiros, que 
escolhem o nosso país para viver e trabalhar. Transmitem 
novas ideias, diferentes visões e desafios estimulantes – e, 
por isso, procuram também produtos diferenciados.

	� Neste mercado, os projectos 
residenciais continuam a ter um 
peso significativo. No entanto, nos 
últimos tempos, a hotelaria tem 
vindo a ganhar destaque, assu-
mindo um papel cada vez mais 
relevante na nossa empresa. A

A.	� What distinguishes clients in the Algarve from those in 
Lisbon and Porto? Do you have many foreign professionals 
as clients?

B.B.	 ��The Algarve exudes soul, colour and a huge diversity of custom-
ers. It is a region that increasingly attracts foreign architecture 
and interior design firms, who choose our country to live and 
work in. They bring new ideas, different visions and stimulating 
challenges – and therefore also seek differentiated products.

	� In this market, residential projects continue to play a significant 
role. However, in recent 
times, the hotel indus-
try has acquired an even 
more prominent role, 
playing an increasingly 
important role within 
our business. A
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